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У статті на основі аналізу засадничих положень про господарський договір з’ясовано 
і наведено сучасне розуміння електронних, цифрових договорів, «e-contracts» 
і смартдоговорів, визначено співвідношення між собою та схарактеризовано 
їх особливості, важливі для практичної діяльності учасників. Наукова новизна 
полягає у дослідженні особливостей сучасних видів господарських договорів, які укла-
даються за допомогою сучасних комп’ютерних програм та цифрових технологій. 
Визначено місце таких договорів у певній ієрархії, тобто співвідношення між собою 
у межах особливостей ніших господарських договорів. Показано, що найширшим 
є поняття «електронний договір», легітимізоване Законом України «Про електрон-
ну комерцію», який укладається в електронній формі. Поняття «цифровий договір» 
поширення в Україні не отримало, може використовуватися неофіційно як синонім 
або підвид електронного договору. Наведено приклади суміжних понять із прикмет-
никами «електронний» та «цифровий». Смартдоговір та «e-contract» досить 
поширені та є підвидами електронного договору і потребують легітимації спе-
ціальним законодавством України. «E-contract» укладається у мережі Інтернет 
для здійс нення господарсько-торговельної діяльності; під час укладення сторони 
узнають одна одну і підписують договір електронними цифровими підписами 
або в інший спосіб. Смартдоговір існує у формі програмного коду, імплементованого 
на плат формі блокчейн, та забезпечує автономність і самовиконання умов тако-
го договору у разі настання заздалегідь визначених у ньому обставин, а сторони  
не знають одна одну. Зроблено висновок, що поширене застосування у господарській 
практиці смартдоговору та «e-contract» має сприяти економії часу, фінансових 
та інших ресурсів учасниками договірних відносин.
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Вступ. Відносини у сфері господарювання, зокрема у сфері під-
приємництва, виникають, змінюються і припиняються на основі різ-
но манітних підстав. Господарські правовідносини можуть виникати 



4 ISSN 1681-6277. Economics and Law. 2024, № 1

Сергій МИРОСЛАВСЬКИЙ

договорів, знайшла розгляд у роботах великої 
кількості вчених і практиків. Договірні від но-
сини розглядалися у роботах значної кіль кості 
українських дослідників. Лише у межах науки 
господарського права протягом попередніх 
двад цяти років було захищено декілька дисер-
тацій, зокрема таких науковців: О. Беляневич 
[2, 3], Ж. Білоус [4], О. Герасименко [5], О. Го-
ліна [6], А. Жирун [7], Н. Загрішева [8], А. Ма-
каренко [9], В. Мілаш [10], Ю. Серебрякова [11], 
О. Сукманова [12], В. Черешнюк [13], А. Чуч-
ковська [14]. Не меншу кількість дисертаційних 
робіт, присвячених виявленню і подоланню 
проблем у регулюванні договірних відносин, 
підготовлено у галузях цивільного, державно-
го (конституційного), адміністративного права 
та теорії держави і права. Однак навіть новітні 
дослідження, проведені протягом попередніх 
двадцяти років, в основному присвячувалися 
подоланню класичних проблем, що постають 
перед учасниками договірних відносин. Різно-
манітні аспекти, пов’язані із можливістю укла-
дення договорів за допомогою сучасних циф-
рових технологій, розширенням можливостей 
учасників договірних відносин, у роботах уче-
них майже не висвітлюються. На це слід звер-
нути увагу у дослідженні.

Методи дослідження. Постановка і досягнен-
ня цілі статті потребують застосування мето до-
логічної основи дослідження, що повинна спи-
ратися на загальнонаукові і спеціальні методи 
пізнання. Під час підготовки статті були засто-
совані методи аналізу та синтезу, за допомогою 
яких виявлені особливості сучасних госпо-
дарських договорів і надані окремі визначення. 
Застосування порівняльно-правового методу 
дало змогу відмежувати окремі новітні види су-
часних договорів від класичних. Застосування 
методів абстракції і моделювання допомогло 
вийти за межі буденного, розробити і запропо-
нувати нові категорії, виявити особливості 
та надати обґрунтовані висновки  за допомо-
гою аналітико-синтетичних методів.

Формулювання цілі роботи (постановка зав-
дань). Ціллю роботи є: на основі аналізу основ-
них положень про господарський договір з’ясу-
вати і навести сучасне розуміння і визначити 
понятійний апарат електронних, цифрових до-
говорів, «e-contracts» і смартдоговорів, визна-
чити співвідношення між собою та схарактери-
зувати їх особливості, важливі для практичної 
діяльності учасників.

й існувати між різними суб’єктами у сфері гос-
подарювання. Найчастіше господарські пра-
вовідносини виникають між двома та більше 
їх учасниками. У випадку наявності взаємних 
зобов’язань між учасниками правовідносин 
у сфері господарювання такі правовідносини 
можуть бути схарактеризовані як господарські 
зобов’язання, визначення яких надане у ч. 1 
ст.  173 Господарського кодексу України від 
16.01.2003 (далі ГК України). У навчальній 
і нау ковій літературі виділяють різні види гос-
подарських зобов’язань. Так, за підставами 
 виникнення вони можуть бути договірними 
і по задоговірними; за співвідношенням прав 
і обов’язків сторін — однобічними і взаєм -
ними; залежно від визначеності предмета ви-
конання — однооб’єктні й альтернативні; 
за характером взаємозв’язку одного з іншим — 
го ловні і додаткові; залежно від сукупності 
прав і обов’язків суб’єктів — прості і складні; 
за суб’єкт ним складом — двосторонні і з іншою 
кількістю осіб [1, с. 453]. Зрозуміло, що наве-
дений перелік видів господарських зобов’язань, 
як і критеріїв їх виділення, не є вичерпним. За-
звичай учені і практики під час класифікації 
господарських зобов’язань, як у наведеному 
прикладі, першим критерієм визначають під-
стави виникнення, за яким господарські зо-
бов’язання поділяються на договірні і поза-
договірні. Другі є більшою мірою випадко-
вими, спорадичними і непрогнозованими. 
А пер ші мають найбільше поширення в усіх га-
лузях і сферах господарювання, є перед бачу-
ванішими та прогнозованішими. Господарські 
договори укладаються у різні способи між усі-
ма, без винятку, учасниками відносин у сфері 
господарювання. Проте розвиток науково-
технічного прогресу надає нові можливості для 
укладання і контролю якості та ефективності 
виконання господарських договорів, висуває 
вимоги до подальшого дослідження й систе-
матизації різноманітних аспектів договірних 
відносин, удосконалення їх правового забезпе-
чення. Це слід враховувати під час здійснення 
цього та інших наукових досліджень відносин, 
що виникають, змінюються і припиняються 
під час укладення, зміни і припинення госпо-
дарських договорів.

Аналіз наукових джерел. Поширеність і різ-
номанітність господарських договорів спри-
чинили те що проблематика, пов’язана із укла-
денням, зміною та розірванням господарських 
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Результати дослідження. Договірні відносини 
є складними і важливими у господарському, 
ци  вільному та інших галузях права. Їхнє дос-
лідження і розвиток триває багато тисячоліть. 
Процеси дослідження, як і удосконалення, 
є пер манентними і тісно пов’язаними із роз-
витком цивілізації, досягненнями науки і тех-
ніки. Сучасний розвиток договірних відносин 
в Україні уже спирається на тисячолітній дос-
від попередників. Проблеми договірного забез-
печення господарської діяльності в Україні, 
що піднімаються у роботах українських вчених, 
стосуються сучасних реалій. Усі проблеми, які 
можна було подолати за допомогою описаного 
досвіду вчених Давнього Риму, середньовічних 
держав (Київської Русі, Великого князівства 
Литовського, Руського, Жемайтійського, Речі 
Посполитої, італійських, німецьких держав), 
економічно розвинених держав нового часу 
(Великої Британії, США), СРСР — в основ-
ному вже подолані. А тому більше уваги треба 
звернути саме на новітні дослідження українсь-
ких юристів (переважно проведені не раніше, 
ніж двадцять років тому). Ба більше, саме про-
тягом попередніх двадцяти років відбулося 
і триває революційне застосування цифрових 
технологій у договірній сфері України. І саме 
ця частина договірного права залишається 
малодослідженою.

Загалом на можливість укладення договорів 
за допомогою різноманітних засобів зв’язку 
і телекомунікацій вчені і практики вказували 
одразу з моменту появи певних засобів ко му-
нікації. Однак у цих випадках спочатку елек-
тричні (починаючи з першої половини ХХ ст.), 
а пізніше електронні (з кінця 1980-х — почат-
ку 1990-х років) технології використовувалися 
не як чинник принципово нових за видом 
чи фор мою договорів, а як власне засіб кому-
нікації, який просто допомагає заощадити час 
та гроші. І. Руденко вказував на це ще у 2001 р. 
[15]. Так, у лютому 2001 р. на зустрічі експертів 
«Електронна комерція і міжнародна юрис-
дикції» було порушено проблеми: 1) різниці 
між контрактами, укладеними онлайн, що ви-
конуються офлайн, та контрактами, укладени-
ми онлайн, що виконуються онлайн; 2) іден-
тифікації і локалізації сторін у договорі; 3) не-
застосування традиційних відмінностей між 
товарами та послугами для електронної торгів-
лі [15]. На думку названого дослідника, усі три 
проблеми викликані новими «товарами інфор-

маційного століття», як-то програмним забез-
печенням, мультимедійними продуктами, ба-
зами даних, онлайновою інформацією [15]. 
Сьогодні із цим жодних проблем не виникає, 
оскільки правозастосовна практика визначи-
ла, що форма та зміст договорів не мають кар-
ди нальної різниці залежно від матеріальної 
чи не матеріальної форми товару, роботи чи по-
слуги. Зараз інформаційні та комп’ютерні тех-
нології застосовуються не лише задля еко номії 
часу чи грошей, а як повноцінна мережа або 
майданчик здійснення господарської діяль нос-
ті та укладання найрізноманітніших договорів.

У 2006 р. Н. Новицька вказувала, що розгляд 
питання про форму угод, укладених в елек-
тронному вигляді, становить інтерес для дос-
лідження, а електронна форма договору являє 
собою вираження волі усіх учасників угоди 
шляхом складання електронного документа, 
що віддзеркалює зміст цієї угоди [16, с. 77]. 
Тоб то тут електронні технології, по суті, замі-
нювали собою папір, на якому раніше викла-
далися усі істотні умови договору. Застосуван-
ня якихось принципово нових видів чи форм 
договорів не  було передбачено, на початку 
2000-х років ще тільки йшло становлення фор-
ми електронного договору, певною мірою від-
мінної від класичної.

Частина 1 ст. 5 «Електронний документ» За-
кону Ук  раїни від 22.05.2003 № 851-IV «Про 
елект ронні документи та електронний доку-
мен то обіг» електронний документ виз нано 
 документом, інформація в якому зафік сова-
на у виг ляді електронних даних, включно 
з обов’язковими реквізами документа (обов’яз-
кові дані в електронному документі, без яких 
він не може  бу ти підставою для його обліку 
і не матиме юридичної сили). Тобто договір 
формується в електронному вигляді й укла-
дається за допомогою мережі Інтернет, а юри-
дична сила електронного документа не може 
бути заперече на винятково через те, що він 
має електронну форму, що вказано у ч. 1 ст. 8 
 «Правовий статус електронного документа 
та йо го копії» Закону України «Про електронні 
 до кументи та електронний документообіг». 
Цей З акон також містить визначення поняття 
«електронний докумен то обіг», натомість ви-
значень понять сучасних електронних до го-
ворів у ньому не передбачено.

Слід погодитися із українською дослідни-
цею у тому, що у ГК України не вказано на 
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можливість використання електронної форми 
договору, проте ч. 7 ст. 179 містить бланкетну 
норму, згідно з якою господарські до говори 
укладаються за правилами, вста новленими 
Цивільним кодексом України від 16.01.2003, 
з урахуванням особливостей щодо окремих 
видів договорів. Можливість укла дення елек-
тронного договору передбачена  ч. 1 ст. 207 
Цивільного кодексу Ук раїни, а отже, гос по-
дарські договори можуть ук  ладатися в елект-
ронному вигляді (у мережі Інтернет або інших 
інформаційно-телеко му нікаційних системах) 
[17, с. 65—66].

Пунктом 5 ч. 1 ст. 3 «Визначення термінів» 
Закону України від 03.09.2015 N 675-VIII «Про 
електронну комерцію» зазначено, що елек-
тронний договір — це до мовленість двох або 
більше сторін, спрямова на на встановлен-
ня, зміну або припи нення  ци вільних прав 
і обов’язків, оформлена в елек т ронній формі. 
Тобто в електронному договорі, як і в класич-
ному, бере участь двоє чи більше сторін. Не має 
вводити в оману формулювання завдання та-
кого договору: встановлення, зміна або припи-
нення цивільних прав і обов’язків. Очевидно, 
що розробкою,  активним обговоренням і ухва-
ленням названого Закону займалися вчені 
і практики, які стоять на позиціях жорсткого 
розділення відносин у суспільстві на цивільно-
правові та адмі ніст ративні, а також входжен-
ням відносин у сфері економіки до складу 
цивільно-правових від  носин. Основною 
відмінністю електронного договору від класич-
ного є його форма — електронна. Слід, тим 
не менше, підтримати роз роб ників на званого 
Закону України, які у п. 7 ч. 1 ст. 3 «Визначення 
термі нів» надали визначення по нят тю елек-
тронний правочин: як дія особи, спря мована 
на набуття, зміну або припинення ци вільних 
прав та обов’яз  ків, здійснена з ви користанням 
інформаційно-комунікаційних систем. Тобто 
тут законотворцем цілком виправдано та роз-
межовано поняття договору і правочину. Стало 
чітко зрозуміло, що дого вір і правочин 
не є навіть синоні міч ними категоріями.

Загальні правила укладення електронних 
договорів визначено у відповідній ст. 11 «По-
рядок укладення електронного договору» За-
кону України «Про електронну комерцію». Ос-
кільки істотні умови договору залежать від його 
виду та домовленості сторін, то інше найваж-
ли віше у названій статті зібрано у ч. 2, а саме 

інформація про технологію (порядок) укла-
дення договору; порядок створення та накла-
дання електронних підписів сторонами дого-
вору; можливість та порядок внесення змін 
до умов договору; спосіб та порядок схвалення 
пропозиції укласти електронний договір (ак-
цепту) тощо.

С. Черкашин та В. Мілаш дійшли виснов-
ку, що для укладення електронного дого вору: 
1) або один суб’єкт розміщує публічну офер ту 
на сервері, підключеному до мережі Інтернет, 
а другий суб’єкт заповнює форму  договору 
та належним чином підписує; 2) або сторони 
підписують договір за допомогою елек трон-
ного обміну даними після узгодження усіх йо-
го істотних умов та підтверджують за писом 
у комп’ютері, завіреним цифровим під писом 
[18, с. 89]. В обох випадках потрібне узгоджен-
ня істотних умов, передбачених для договорів 
певних видів. Тому визначальну роль відіграють 
співробітники суб’єктів господарювання — 
сторін або потенційних сторін електронного 
договору. Проте із розвитком науково-тех ніч-
ного прогресу роль людини у про цесах ук-
ладення та виконання договорів знижується 
на користь підвищення ролі ком п’ютерних 
програм або так званого штучного інтелекту. 
Так, на прикладі страхового договору за до-
помогою технології штучного інтелекту мож-
на не лише укласти договір страхування, але 
і розпізнати шахрайські дії страхувальника під 
час отримання заяви на страхування; у разі на-
стання страхового випадку — прозоро подати 
розрахунки щодо визначення суми страхово -
го відшкодування; у разі відсутності страхо вої 
події — пролонгувати договір; обирати з наяв-
них методик найоптимальнішу методику оцін-
ки ризику, розробити нові тарифні класи [19].

Суміжної із електронним договором кате-
горії «цифровий договір» також не визначено. 
У науковій літературі це поняття теж дослід-
жено недостатньо глибоко. У дисертаційній 
роботі, підготовленій 2020 р., виводиться по-
няття цифрового контенту як узагальнюваль-
ний термін, який найчастіше застосовують для 
опису та характеристики створених цифрових 
об’єктів, розповсюдження мультимедійних 
товарів у цифровій сфері, даних, згенерованих 
і поширених у цифровій формі, а також позна-
чення вбудованого програмного забезпечення, 
необхідного для виконання товаром своїх 
функцій [20, с. 59]. Очевидно, що попри наве-
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дене широке визначення, договір не підпадає 
під визначення цифрового контенту. На під-
твердження авторка наведеного визначення, 
вишукує договірну конструкцію постачання 
цифрового контенту [20, с. 89—108].

Можна дійти попереднього висновку, що тер-
мін «цифровий договір» відсутній у норма тивній 
базі України та не використовується у науковій 
і навчальній літературі. Прикмет ник «цифровий» 
застосовується на позначення термінів «цифрова 
економіка», «цифровий об’єкт», «цифрова фор-
ма», «цифровий контент». На противагу йому 
нормативно і доктринально поширеним є термін 
«електронний договір», а також терміни «елек-
тронна комер ція», «електронна торгівля», «елек-
тронний документ», «електронний документо-
обіг», «електронний правочин», «електронна уго-
да», «елек тронні носії», «електронний акцепт», 
«елек т ронний цифровий підпис», «електронне 
повідомлення», «електронні послуги», «елек-
тронні комунікації», «електронна форма догово-
ру» тощо. На підкріплення такої позиції слід 
навести пропозицію О. Вінник щодо розроб-
ки та ухвалення Кодексу цифрової еконо мі-
ки чи закону про цифрову економіку, де були 
б кодифіковані ключові положення щодо циф-
рової економіки, а саме: визначення понять 
«цифрова / електронна економіка», «електрон-
ний бізнес», «електронна комерція», «елек т-
ронний договір», «електронні послуги», «елект-
р онний Уряд», «електронні уповно важені ор-
гани», «електронний обмін інфор мацією», 
«інтернет-магазин», «споживачі електронних 
послуг», «електронні комунікації» тощо [21, с. 
130]. Як видно, серед іншого, до слідницею 
у межах запровадження проєкту цифрової 
економіки пропонується легіти мі зувати по-
няття електронного договору. Очевидно, що 
є доцільним використання усталеного та ле-
гітимізованого у Законі України «Про елект-
ронну комерцію», а потенційно і в ін ших  
нормативних актах, поняття «електронний 
договір».

Поняття «смартдоговір» має свої особливості 
і вимагає до себе уваги. І. Верес наводить по-
гляди на смартдоговір: як на програмний код 
або договір, який існує в формі програмного 
коду, що імплементовано на платформі блок-
чейн, який забезпечує автономність і самови-
конання умов такого договору у разі настання 
заздалегідь визначених у ньому обставин [22, 
с. 16]; як на автоматизовану систему, що діє 

задля виконання договору, укладеного в іншій 
формі (автоматизовані системи, спрямовані 
на виконання договорів, сьогодні широко за-
стосовуються банками, телекомунікаційни-
ми операторами тощо) [22, с. 16; 23 с. 92]; 
як на інноваційну форму контрактів, укладен-
ня, виконання та припинення яких відбу-
вається з використанням мережевих комп’ю-
терних програмних та/або програмно-апа рат-
них засобів, що мають взаємозв’язок з фі з ич- 
  ними або цифровими об’єктами, за участю  або 
без участі людини, що вимагає проведення сис-
темних і комплексних правових досліджень 
у рамках цивільного, фінансового та інфор-
маційного права [22, с. 17; 24, с. 39]. Очевидно, 
що останнє визначення, у випадку участі лю-
дини в укладенні договору, навряд чи взагалі 
можна вважати договором. А всі інші ознаки 
вказують на особливості смартдоговору порів-
няно з електронним та класичним договором.

На основі свого досліджування, І. Верес 
пропонує під смартдоговором вважати договір, 
який укладається в електронній формі, і в яко-
му сторони закріплюють істотні умови дого-
вору, який може бути візуально сприйнятий 
та набирає чинності з моменту компіляції про-
грамного коду та розміщення в Ethereum або 
іншій системі [22, с. 17]. Вважаємо, що точніше 
смартдоговір можна визначити з урахуванням 
ознак, наведених у попередньому абзаці.

На нашу думку, точніше суть смартдоговору 
передають українські дослідниці, які пропо-
нують легітимізувати смартдоговір: або через 
 визначення його як окремого виду договору, 
внаслідок чого смартдоговір отримає забезпе-
чення правовим захистом та надасть мож ли-
вість пред’являти як доказ програмний код 
смартугоди; або через фіксацію у законодавстві, 
що смартдоговір — це спосіб закріплення до-
мовленостей між учасниками підприємниць-
кої діяльності та/або майнових і немайнових 
відносин, які укладаються з використанням 
технологій блокчейн з метою заощадження 
часу, фінансових коштів і технічних засобів 
[25, с. 143]. Розвинутий аналіз цих та інших 
пропозицій призодить до таких висновків: 
смартдоговір є окремим видом ширшої кате-
горії договорів — електронних договорів; одно-
часно смартдоговір є певною прогресивною 
технологією запису через цифровий код ін-
формації, яка загалом притаманна класичним 
 договорам, що записана і зберігається у ком-
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п’ютерній мережі з використанням технології 
блокчейн. У такому випадку смартдоговір мож-
на вважати як особливим видом особливих 
договорів — електронних договорів, так і спе-
цифічним спрощеним способом укладення 
договорів, схожих із договорами приєднання. 
Останнє підтверджується тим, що укладення 
смартдоговору відбувається зацікавленою сто-
роною через погодження у комп’ютерній ме-
режі на уже виставлені запропоновані умо-
ви цього договору (оферту) першої сторони. 
А дру га, зацікавлена сторона, на відміну від, 
наприклад, договору купівлі-продажу товару 
за допомогою торговельної платформи з оголо-
шеннями у мережі Інтернет, не знає і за від-
сутності бажання в ініціатора договору навіть 
теоретично не зможе дізнатись умов договору. 
Згадувана вище І. Слободська у пізнішій роботі 
вводить термін «e-contract» без наведення виз-
начення, який суб’єкти підприємництва укла-
дають у мережі Інтернет і який містить елек-
тронні дані, що ідентифікують осіб та їх намір 
в укладанні цього «e-contract» [26]. Очевидно, 
що «e-contract» є синонімом терміну «електрон-
ний договір».

Поняття «смартконтракт» як різновид угоди 
в формі закодованих математичних алгоритмів, 
укладення, зміна, виконання і розірвання яких 
можливо лише з використанням комп’ютерних 
програм і технологій розподіленого реєстру 
(платформа блокчейн) в межах мережі Інтернет, 
наводиться у роботі українських дослідників 
[23, с. 91]. Наведене поняття підтверджує на-
ші попередні висновки стосовно можливості 
укладення, зміни, виконання і розірвання угод 
ли ше за посередництва комп’ютерних програм 
на платформах блокчейн.

Висновки. Отже, на основі аналізу положень 
законодавства та наукової літератури про гос-
подарський договір, електронний дого вір, циф-
ровий договір, «e-contract», смарт до говір та су-
міжних категорій визначено особ ли вості кож-
ного із наведених понять, співвідно шення між 
собою та основні ознаки. Поняття електронно-
го договору є широким і легіти мо ване у Законі 
України «Про електронну комер цію». Його від-
мінність від класичних договорів полягає лише 
в оформленні в електронному ви г ляді. Відпо-
відні комп’ютерні програми розроблено і запи-
сано за допомогою цифрових кодів. Але понят-
тя «цифровий договір» легі ти мації і поширення 
в Україні не отримало (авторитетними вчени-

ми пропонується однією із основних складових 
Кодексу цифрової еко номіки чи закону про 
цифрову економіку обрати поняття «електрон-
ний договір», а не «циф ровій договір»), а в про-
тилежному випадку це поняття стало б складо-
вою поняття «електронний договір». Так само 
окремим видом електронного договору можна 
вважати нині по ширений у господарсько-тор-
говельній діяль ності «e-contract».

Поняття «смартдоговір» заслуговує на легі-
ти мацію господарським законодавством Ук-
раїни. Його можна розглядати як особливий 
вид електронного договору, що іс нує у формі 
програмного коду, імплемен то ваного на плат-
формі блокчейн, та забезпечує автономність 
і самовиконання умов такого договору у разі 
настання заздалегідь визначених у ньому об-
ставин.

Також смартдоговір можна вважати спе-
цифічним спрощеним способом укладення до-
говорів, схожих із договорами приєднання. 
За цим договором права сторін дотримуються, 
обов’язки сторонами вико нуються, а сторони 
одна одну не знають. Сторони «e-contract» уз-
нають одна одну під час його укладення. Бага-
то у чому іншому смарт договір та «e-contract» 
схожі й обидва є видами електронного догово-
ру. Поширене застосування у господарській 
практиці смартдоговору та «e-contract» має 
сприяти економії часу, фінан сових та інших 
ресурсів учасниками договірних відносин.

Перспективи подальших розвідок. Окрім на-
званих на початку статті авторів дисертаційних 
робіт, дослідженню різноманітних аспектів 
правового регулювання договірних відносин 
присвячували наукові праці різного рівня 
й інші українські вчені. Систематизація їх ро-
біт, виявлення малодосліджених сфер у дого-
вірному праві, особливо у частині застосування 
досягнень науки і техніки, мають сприяти удо-
сконаленню договірного забезпечення госпо-
дарської діяльності, а отже — і підвищенню 
її ефективності. На це мають спрямовуватися 
чергові наукові розвідки. Також вітчизняні до-
с лідники справедливо називають серед не до-
ліків у правовому регулюванні господарської 
діяльності у сфері електронної комерції невиз-
наченість усіх важливих умов електронного до-
говору, що мають бути обов’язково включені 
до його змісту [27, с. 284]. Подолання таких не-
до ліків також потребує проведення нових нау-
кових пошуків.
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ELECTRONIC, DIGITAL, SMART CONTRACTS,  
"E-CONTRACTS" IN UKRAINIAN LAW AND LEGISLATION

The purpose of the article is, based on the analysis of the main provisions of the business contract, to find out and provide 
a modern understanding and to define the conceptual framework of electronic, digital contracts, “e-contracts” and smart 
contracts, to determine the relationship between them and to characterize their features, which are important for practical 
activities of the participants. Setting up and achieving the goal of the article requires the application of the methodological 
basis of the research, which should be based on general scientific and special methods of cognition. During the preparation 
of the article, the methods of analysis and synthesis were applied, with the help of which the features of modern business 
contracts are revealed and separate definitions are provided. The application of the comparative legal method made 
it possible to distinguish some of the latest types of modern contracts from classic ones and from each other. 
The use of abstraction and modeling methods made it possible to go beyond the ordinary, to develop and propose new 
categories, to identify peculiarities and, together with analytical and synthetic methods, to provide substantiated 
conclusions. The scientific novelty consists in the study of the peculiarities of modern types of economic contracts, which 
are concluded with the help of modern computer programs and digital technologies. The signature features of such modern 
contracts are determined, their place in a certain hierarchy is defined, in other words, the relationship with each other 
within the special niche of business contracts. On the basis of the analysis of the provisions on the business contract, 
electronic contract, digital contract, “e-contract”, smart contract and related categories, the features of each of the above 
concepts, the relationship between them and the main features are determined. It is shown that the concept of “electronic 
contract” legitimized by the Law of Ukraine “On Electronic Commerce”, which is concluded in electronic form, 
is the broadest. The concept of “digital contract” has not spread in Ukraine, it can be used unofficially as a synonym 
or a subtype of an electronic contract. Examples of related concepts with the adjectives “electronic” and “digital” are given. 
“Smart contract” and “e-contract” are quite common and are subtypes of an electronic contract and require legitimization 
by special legislation of Ukraine. “E-contract” is concluded on the Internet in the course of economic and commercial 
activity; during the conclusion, the parties recognize each other and sign the contract with electronic digital signatures 
or in another way. A “smart contract” exists in the form of a software code implemented on the Blockchain platform 
and ensures the autonomy and self-execution of the terms of such a contract in the event of the occurrence of predetermined 
circumstances, while the parties do not know each other. On the other hand, a “smart contract” can be considered 
a specific simplified way of concluding contracts similar to accession contracts. It was concluded that the widespread use 
of “smart contract” and “e-contract” in business practice should contribute to the saving of time, financial and other 
resources by participants in contractual relations.

Кеywords: business contract, electronic contract, digital contract, “e-contract”, smart contract, Blockchain platform, 
contract conclusion, execution of contract.


